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 欢迎来到猪八戒平台开启数字化经营，从线下做到线上，从本地做到全国

新注册 小微店铺 发展型店铺 成熟店铺 行业领军

了解平台

寻找客户

锻炼谈单

熟悉玩法

积累客户

提升谈单

运营店铺

产出数据

发展客户

推广店铺

经营数据

吸引客户

品牌打造

数据领先

              主动投单：响应雇主已发布的需求

曝光店铺：吸引客户到店→咨询转化→下单

交易大厅
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适合的模式

经营初期

经营中后期

平台简介投标易
（新手限定权益包）



平台简介投标易
（新手限定权益包）

人人都想有个位置好、装修豪、曝光足、客流大的超级店铺，

但是在启动资金不多、人手不够、经验不足的时候，

在深巷里苦守默默无闻的小店、等客上门是不够的，

最有效的增收方式是——

推上小车（案例），主动走到人头攒动的公共卖场（招标大厅），找到适合的客户

（需求），靠嘴皮（谈单）卖出你的货物（服务），完成初期资本积累（经验+金钱）。

新手服务商一定要多参与投标：

一是积累原始客户，二是积累线上谈单经验，逐渐梳理出自己的优势，服务体系，三是掌握市场需求优化产品体系。



投标易（新手限定权益包）

    基于招标大厅推出的获客新产品，针对新手服

务商“预算不高、机会较少、经验不足“的特点，

封装以订单资源为核心的四大定制化权益，助力其

快速起步、提高转化、持续健康发展。

名字解释
①招标：雇主发出招标需求，服务商需在规定的时间按照一定的程序进行投标，提交需求解决方案的交易模式；
②投标：服务商应雇主需求，在规定的时间主动向雇主提供服务、作品、解决方案的行为。

产品介绍投标易
（新手限定权益包）



核心权益①：招标大厅投标资格1年

海量商机 直接获客 灵活高效 便捷省钱

每天数万需求任选 经认证的雇主主动发布 随时随地投标谈单 无需开店一人轻松玩转

每天超过半数的雇主选择在大厅找到合作伙伴，95%以上的服务商通过交易大厅赚到第一桶金

多 快 好 省

权益介绍投标易
（新手限定权益包）



核心权益②：招标模式投标10次

困境：新手上路囊中羞涩，资源少了转化不足，想要更多又纠结预算

10个订单不限类目不限价，给你首试的勇气，谈单的锻炼，客源的积累，以及冲刺到
第一桶金的大概率。

权益介绍投标易
（新手限定权益包）



核心权益③：菁英训练营
困境：初玩平台摸不清门路，纯靠自己摸索弯路太多

先授人与鱼，再授人与渔，官方敲黑板画知识点，助你快速起步从0到1。

权益介绍投标易
（新手限定权益包）



核心权益④：创业资料包+八戒橙皮书

困境：创业起步挑战重重，信息碎片多，精力耗费大

实用创业硬干货，行业深度分析，让你的创业道路更轻松，专注精力做好平台经营。

创业
筹备

企业
成立

商业
计划

品牌
打造

企业必备
合同协议大全

全国企业
补贴政策大全

权益介绍投标易
（新手限定权益包）



权益类型 权益内容

经营权益 招标大厅投标资格（1年有效）

商机权益 招标模式投标10次（1个月有效）

赋能权益 菁英训练营

扶持权益 创业资料包、八戒橙皮书

给资源

省成本

长技能

提效率

限时钜惠政策：

超值福利一

限时折扣 99元/年（售价188元/年）

相当于1次投标的价格享10次投标

超值福利二

新手服务商专属激励

本月内转化额外奖励投标次数

超值福利三

限时开放全员购买资格

2021年前注册的商家也可购买

本产品的新老服务商定义：2021年1月1日前注册的为老服务商，2021年1月1日后注册的为新服务商

优惠活动投标易
（新手限定权益包）



2、招标大厅订单详情页-参与需求-购买并免费投标1、商家中心-商机管理-权益购买-立即购买

购买流程投标易
（新手限定权益包）
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模式介绍投标易
（新手限定权益包）

世上没有一本万利的买卖，找对方向，有所投入，还需要用心经营才能有收益。

平台流量也好，咨询也好，订单也好，本质上都是“商机”，即“商业机会“。

商业机会是公开的，有限的，有时效性的，可变化的，

将抢到手的商业机会及时转化为商业收益，

必须依赖于良好的心态和正确的方法。



模式介绍投标易
（新手限定权益包）

雇主发需求 服务商投标 服务商联系
雇主谈单

雇主选服务
商中标

服务商开始
工作

服务商申请
交付

雇主验收通
过付款



操作流程投标易
（新手限定权益包）

发布时间

内容完善度

预算及托管

投标人数

一、找到合适的雇主：https://task.zbj.com/hall/list 关键考虑因素

需求越新鲜，雇主意向度相对越高

适度清晰的内容，有利于顺利谈单

已托管赏金的需求很有吸引力哦

需求热度越高竞争越激烈



需求进度

需求内容

其他信息

需求动态

操作流程投标易
（新手限定权益包）



操作流程投标易
（新手限定权益包）

二、有效地沟通谈单：参与投标后可获得联系雇主的机会，优选电话联系，雇主不方便时可在线联系，根据实际场景

灵活选择合适的沟通工具。

假如你去商场购置一台电视，各个品牌的导购

都会上前邀约你进店：

1、什么样的开场白，怎么样的沟通，你会愿意

跟导购去看看？--建立关系

2、如果你兴致寥寥，导购说什么内容能打动你？

--展现优势

3、如果你已经有心仪的品牌，另一品牌的导购

说什么可能会让你改变心意？--打败对手

4、如果你付款买好了电视，导购说什么你可能

又会加购一个空调？--复购回购

——谈单常见场景沙盘演练，把自己当成客户，

换位思考，有准备地谈单。

可修改预留手机号

获得隐私号码

隐私号码

平台对服务商和雇主的真实电话进行了隐藏保护，双方需通过
“隐私号码”进行联系。

电话优势：投标模式下多人竞标，第一时间联系到雇主抢占先机
电话劣势：联系不上会错失机会，联系过多容易对雇主造成骚扰

话术集锦 案例整理 优势提炼



操作流程投标易
（新手限定权益包）

完善需求 添加跟进

添加跟进

联系雇主时，可在需求跟进版块或右侧记录版块，对获取到的雇主信息及需求细节等进行记录，以便后续跟进。



操作流程投标易
（新手限定权益包）

三、中标后及时提醒雇主托管，按照约定节奏开展工作，与雇主保持联络按时交付，顺利验收付款。

提醒托管

1、雇主托管赏金后，订单状态才会更新为“工

作中”，为保护服务商利益，建议先托管后工作；

2、订单流程中的合同为非必填项，但是雇主与

服务商双方签署合同，有利于规避后期纠纷；

3、工作成果可通过上传源文件发给雇主，过程

文件可选择“雇主可直接查看下载”，最终文件

请选择“雇主验收通过后可下载”；

4、发起验收后，雇主确认验收通过，服务商才

会获得相对应的赏金，为保护服务商利益，请勿

提前交付或线下交付。



操作流程投标易
（新手限定权益包）

四、投标类型：投标资格有效期内，服务商可以在招标大厅进行如下几种类型的投标。

    单次付费投标：免费权益次数用完后，可单次付费投标，投标价格根据需求内容清晰度、
预算及托管情况、雇主历史交易情况、类目实时成交数据等因素动态定价（5~75元）不等。

    权益投标：开通投标易、取经卡、漫游会员等包含
免费投标次数的产品，免费投标，有效期遵循产品协议
约定。

    补偿次数投标：付费或权益投标如果满足补偿条件，
系统会自动发放补偿次数，免费投标，24小时有效。

    免费投标：部分类目及场景免费投标，可筛选查询。



操作流程投标易
（新手限定权益包）

五、投标补偿：2019年7月起，为了提升服务商的投标体验，平台推出“投标补偿”活动，针对部分场景投标

后可获得系统自动发放的免费投标次数，详见规则：https://quan.zbj.com/thread-93596-1-1.html  

投标补偿自助查询路径：商家中心-订单-投标补偿管理-投标订单消耗明细
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Q1：投标资格如何使用？
A1：自支付成功起，投标资格自动生效，用户可在招标大厅参与投标，有效期为1年。

Q2：10次免费投标怎么使用？
A2：自支付成功起，10次免费投标自动发放到账，用户可以在招标大厅任选10个标免费投，不限类目不限档次，有效期为1个月。

Q3：购买成功后如何查看其它权益？
A3：购买成功后，用户可以在购买成功后，通过商家中心-订单-投标权益领取相关权益。

Q4：新手服务商专属激励怎么获得？
A4：2021年1月1日及以后注册的服务商，自购买投标易起，如在4月30日前产生中标（限招标模式），每中标1次即可额外获赠投标机会3次，届
时有站内信通知。

Q5：所有服务商都可以购买吗？
A5：本产品是主要针对新手服务商的高性价比获客产品，活动期间暂时对2021年前注册成功的服务商开放同价位购买政策，后期如变更请以产品
的最新通知为准。

Q6：可以购买几次？
A6：同一店铺1年内仅限购买1次，不可重复购买。

Q7：如果有多种投标次数，使用顺序是什么？
A7：补偿投标>取经卡权益投标>漫游权益投标>老会员权益投标>充值包投标>投标易投标>付费投标

Q8：如果有多种投标权益，投标资格有效期怎么计算？
A8：当用户同时购买生效多个投标权益的相关产品时，其投标资格有效期不叠加，取所有产品中最晚到期的有效期：投标次数类的产品（取经卡、
漫游会员、老会员等）取合同约定的有效期，投标金额类的产品（投标充值包）有未消耗的余额即有效。

FAQ投标易
（新手限定权益包）



THANKS


